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หลกัสูตร 1 วนั
ทักษะพืѸนฐานทีѷสําคญัและจําเป็นอยา่งยิѷงใน การทํางานทางธุรกจิ ทีѷตอ้ง

เกีѷยวขอ้งกบัการซืѸอขาย การตกลงทําสญัญาซืѸอขาย เชา่ซืѸอ หรอืการปลอ่ย

สนิเชืѷอ ลว้นหลกีหนีไมพ่น้ ทักษะทีѷวา่นั Ѹนก็คอื “การเจรจาตอ่รอง”  ดว้ยเหตผุล

ทีѷวา่ “ทุกคนมเีป้าหมาย” “ทุกองคก์รมขีอ้จํากดั” และ “ทุกฝ่ายตอ้งการ

ไดเ้ปรยีบ” ซึѷงบ่อยครั Ѹง หรอืเป็นโดยปรยิาย ทีѷเราตอ้งยอมเสยีเปรยีบ ยอมให ้

และพ่ายแพ ้เพยีงเพราะ “ไมรู่”้ “ไมช่ํานาญ” และ “เตรยีมการเพยีงพอ” จงึทํา

ใหต้อ้ง “ตกเป็นเหยืѷอ” หรอื “เบีѸยลา่ง” ในทุกคราวทีѷมกีารเจรจาตอ่รองในการ

ทําธุรกรรม หรอืทําสญัญากบัลกูคา้ก็ตามที

เนืҟอหา เวลา 09.00-16.00 น.
ความเหมอืนทีѷแตกตา่งของ… 

- Bargain คอือะไร

- Negotiation คอือะไร

เคล็ดลบัแหง่ “ชยัชนะ” ในการเจรจาตอ่รอง

- Type of Power  - Source of Power    - Power Grid 
20 ยทุธวธิกีารเจรจาตอ่รองสูช่ยัชนะ
1.ยทุธวธิเีลน่ลกูตํѷา 11.ยทุธวธิี 15 คํѷา เดอืน 3

2.ยทุธวธิเีลน่ลกูสงู 12.ยทุธวธิี 15 คํѷา เดอืน 11

3.ยทุธวธิ ีLimited 13.ยทุธวธิสีบัขาหลอก

4.ยทุธวธิี Urgent 14.ยทุธวธิพีระเอก/ผูร้า้ย

5.ยทุธวธิรีอคอย 15.ยทุธวธิอีนัธพาล

6.ยทุธวธิแียก่บัแยก่วา่ 16.ยทุธวธิใีหแ้ละขอกลบั

7.ยทุธวธิเีปลีѷยนเกยีร์ 17.ยทุธวธิปีลาตอด

8.ยทุธวธิเีปลีѷยนตวั 18.ยทุธวธิIีSO

9.ยทุธวธิแียกชิѸนสว่น 19.ยทุธวธิเีผยความลบั

10.ยทุธวธิรีวมเหลา่ 20.ยทุธวธิมีุง่อนาคต

กฎการเจรจาตอ่รองทีѷไดผ้ล

ขอ้ควรจําในการเจรจาตอ่รองทีѷหา้มฝ่าฝืน 5 ประการ

คําพูดตดิปากสําหรับนักเจรจาตอ่รองมอือาชพี

จติวทิยา : อา่นภาษากายและการจบัพริุธของคูเ่จรจา

วตัถุประสงค ์
เพืѷอใหผู้เ้ขา้รับการฝึกอบรมมยีทุธวธิใีนการเจรจาตอ่รองทีѷแยบยลใชไ้ดผ้ลใน

การเจรจาตอ่รองภาคปฏบิัต ิ

เพืѷอใหผู้เ้ขา้รับการฝึกอบรมลงมอืฝึกปฏบิัตจิรงิจนเกดิทักษะตดิตวัในการ

เจรจาตอ่รอง จนสามารถนําไปใชไ้ดจ้รงิ



อัตราคา่ลงทะเบยีน

ราคาปกตทิา่นละ 3,800 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,066 บาท

สมัครกอ่นวันทีѷ 4 ธันวาคม 2558            ทา่นละ 3,300 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพิѷม)
  

 เฉพาะนติบิคุคลสามารถหักภาษี ณ ทีѷจ่าย 3% ได ้

ราคานีѸรวมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวันตลอดหลักสตูร

ใบเสร็จคา่ลงทะเบยีน สามารถนําไปบันทกึหักคา่ใชจ้่ายทางบัญชไีด ้200 %

แบบฟอรม์ลงทะเบยีน

แบบฟอรม์สําหรับลงทะเบยีนเพืѷอเขา้ร่วมสัมมนา

       ชืѷอหน่วยงาน / บรษัิท......................................................................................................................

        
       ทีѷอยูบ่รษัิท....................................................................................................................................

                  
                  1. ชืѷอ................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

                  
                  2. ชืѷอ................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

3. ชืѷอ................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

                   โทรศัพท ์...............................  ตอ่ ........................................ โทรสาร ....................................

บรษัิท   เพอเฟกท ์เทรนนิѷง แอนด ์เซอรว์สิ จํากดั ทีѷอยู ่16/54 แขวงแสมดํา เขตบางขนุเทยีน 
       

กรุงเทพฯ 10150  Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299  เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษี 0735553003036

 เช็คขดีคร่อมสัѷงจา่ย บรษัิท เพอเฟกท ์เทรนนิѷง แอนด ์เซอรว์สิ จํากดั

 โอนเงนิเขา้บัญชอีอมทรพัย ์ธนาคารไทยพาณิชย ์สาขา พุทธมณฑล  สาย 4  เลขทีѷบัญช ี 391-211414-7

การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มคัรสามารถทีѷจะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ในกรณีทีѷท่านยกเลกิกอ่นวนังาน 10 วนั บรษัิทฯ จะหกัคา่ธุรการ 
รอ้ยละ 15 ของคา่สมคัร และในกรณีทีѷท่านยกเลกิกอ่นวนังาน 7 วนั บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของคา่สมคัร

   นอกเหนือจากนีѸแลว้ บรษัิทฯ จะไมค่นืเงนิใดๆ ทั Ѹงส ิѸน การจองมผีลเมืѷอชําระเงนิเรยีบรอ้ยแลว้และโปรดแฟ็กซใ์บ Pay-in 
   เพืѷอเป็นหลกัฐานในการสํารองทีѷนัѷง
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